Descrigdo dos Critérios de Avaliagdo e Escala de Pontuagio da Etapa 5 - BANCA FINAL E PREMIAGAO

ORIGINALIDADE: A proposta incrementa
as praticas ja conhecidas ou é uma

Sem originalidade. A proposta ndo

Originalidade baixa. A
proposta apresenta
baixo grau de

Originalidade
intermediaria. Apesar de
haver iniciativas

Originalidade alta. A
proposta difere das

R . 3 p = . = parecidas, a proposta praticas ja conhecidas. E
proposta desruptiva, isto é, totalmente apresenta inovagao. inovagéo, difere pouco ; "
inovadora? de praticas ja apresenta inovagdes uma proposta totalmente
’ existentes incrementais significativas|inovadora.
’ a modelos ja utilizados.
Ha evidéncia de que a Solugéo inovadora. A
IMPACTO: O tipo de impacto esperado é roposta é ca azqde proposta atinge impacto
de curto, médio ou de longo prazo? Qual Pouca ou nenhuma E'anpsformar oF;mbiente de
a quantidade de pessoas que poderdo evidéncia de que a Entretanto. no ficou cla.aro curto/médio/longo prazo,
ser impactadas positivamente? Ha 2 A proposta ndo causa impacto. proposta é capaz de se ha oss:ibilidade de de maneira revolucionaria,
possibilidade clara de expanséo da transformar o ada ta?r ou expandir a além de ficar clara a
aplicabilidade da solugdo em ambiente. o posta arapoutras possibilidade de
outras situacdes ou ambientes? p. p ~ P . adaptar ou expandir a
situagdes ou ambientes.
proposta para outras
situagbes ou ambientes.
Otima viabilidade
Pouca viabilidade comercial. A demanda
i comercial. A demanda |Boa viabilidade comercial. |para o produto ou servigo
\,"ABILIDADE. COMERCIAL: A demanda A . ~ .. |para o produto ou A demanda para o produto [proposto é muito alta,
é grande? Oriunda de um setor de Sem viabilidade comercial. Ndo ha . . . . )
) . |servigo proposto é ou servigo proposto € boa, [porque oriunda de um
mercado bem estabelecido, em forte 1,6 |demanda para o produto ou servigo . . . .
= baixa, porque oriunda |porque oriunda de um setor muito bem
expansado e comprovada com fontes proposto. . )
confiveis? de um setor mal setor estabelecido no estabelecido no mercado
’ estabelecido no mercado. e com fontes confiaveis
mercado. que sinalizam o seu
crescimento.
Pouca viabilidade
financeira. A equipe
traz algumas Boa viabilidade financeira.
informagdes em A equipe apresenta Otima viabilidade
i Sem viabilidade financeira. A relagéo a viabilidade informagdes em relacgéo a |[financeira. A equipe traz
m‘zz:%zsgﬁ.:;ﬁ:g;lg:ﬁég baixo? equipe nao consegue demonstrar a |financeira da solugéo, |estrutura financeira. informagdes detalhadas
IOV se!a fnanlce'ramlente & vid L;I olxnéo 1,5 |viabilidade financeira da solugéo ou |apresentando poucos |Porém, ndo apresenta de |[sobre os processos, com
o :eu Jdéslenvolvlimento viavetou quais sdo os custos-beneficios da |dados sobre os maneira clara quanto sera (dados que validam a
! proposta. recursos necessarios. |necessario para executar |estrutura financeira da
Porém, além de pouca |o projeto e qual a estrutura|solugao proposta.
profundidade, ndo ha |de custos.
indicios de validagao
destas informagoes.
. ~ A equipe apresentou
e A equipe apresentou evidéncias que
apresentou nenhuma A .
informag&o relevante poucas evidéncias validam A equipe apresentou
VALIDAGAO DO PROBLEMA: Foram ¢ n sobre as descobertas |parcialmente o >quipe apre s
: sobre hipéteses que } h validagdo satisfatoria e
apresentados dados de entrevistas ; = obtidas e conseguiu problema que se . M
2 |foram validadas e ndo eficiente das hipoteses

realizadas, eventuais testes e
descobertas no contato com o mercado?

demonstrou ter obtido
aprendizado no
processo de validagéo
do problema.

validar poucas
hipéteses sobre o
problema que se
prop&e a resolver.

propde a resolver.
Existem diversas
hipéteses importantes
ainda a serem
validadas.

do problema que se
propde a resolver.




